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IBERO CONSULTORES ESTRATÉGICOS FUNCIONA COMO ENLACE Y 
VINCULACIÓN DE LA UNIVERSIDAD HACIA LOS SECTORES PRIVADOS Y 
DE GOBIERNO. PROVEEMOS SERVICIOS DE CONSULTORÍA A TRAVÉS 

DE ACADÉMICOS EXPERTOS.

GESTIONAMOS TODOS LOS PROCESOS ADMINISTRATIVOS DENTRO 
LA UNIVERSIDAD. DE ÉSTA MANERA, LOS ACADÉMICOS SE ENFOCAN  
EN LA PARTE TÉCNICA Y EN LOGRAR LOS OBJETIVOS DEL PROYECTO.



GESTIÓN DE PROYECTOS
Nos encargamos de la generación de negociaciones 
previas, contratos, facturaciones, entre otros;            
permitiendo que los académicos se enfoquen 100% en 
los requerimientos del proyecto. 

COMERCIALIZACIÓN
Dentro de nuestros servicios ofrecemos: consultoría, la 
renta de laboratorios y tecnología, análisis varios y 
proyectos curriculares.

PROMOCIÓN
Presencia en redes sociales, medios impresos y           
digitales, dónde se comparten los casos de éxito e      
información  relevante de proyectos e investigaciones.

EVENTOS
Realizamos eventos para dar a conocer los proyectos 
de los académicos, generar networking y dar a conocer 
nuestros servicios.

ACTIVIDADES



Servicios y Colaboración

Modelos

Trabajamos con más de 20 áreas lideradas por reconocidos especialistas. Con la 
ventaja de poder combinar las experiencias y conocimientos para personalizar 

cada necesidad y solución requerida

CONSULTORÍA

· De temporalidad abierta.
· Los académicos realizan la consultoría. 
· Un académico de Tiempo Completo debe     
 ser el lider de proyecto. 
· Los equipos pueden ser transdisciplinarios.

CURRICULARES VINCULADOS

· Proyectos semestrales
· Alumnos de semestres avanzados otorgan    
 el servicio con la guía de un académico.
· Valor competitivo de los proyectos
· Aplicable a nivel licenciatura y posgrado.



ESTUDIOS EMPRESARIALES
MENTORSHIP



CON EL FIN DE IMPULSAR IDEAS CREATIVAS PARA LAS      
COMPAÑÍAS, CREAMOS “MENTORSHIP”, POR MEDIO DEL 
CUAL LA UNIVERSIDAD IBEROAMERICANA GENERA UN      
VÍNCULO PRÁCTICO DE COOPERACIÓN ACADÉMICA,          
FORTALECIENDO ASÍ SU COMPROMISO CON LAS EMPRESAS.

EL OBJETIVO ES QUE LOS ALUMNOS DE LA MAESTRÍA DE 
MERCADOTECNIA Y PUBLICIDAD (MMP) DESARROLLEN       
ESTRATEGIAS DE MERCADOTECNIA Y COMUNICACIÓN PARA 

PROYECTOS INTEGRALES DE VALOR.



Diagnósticos

Campañas Publicitarias

 Estratégias

 Conceptos

Tácticas de Marca

Estrategias Digitales

Planeación on/off line 
Media Research

Insights, Drivers

Estrategias de Contenido

Plan de Marketing

Comunicación Corporativa y 
RRPP

Diseño Gráfico

Investigación- Estudios ad hoc y 
sindicados

 Millennials

 Centennials

 Gerentes

 Directivos SE
RV

IC
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S



PROCESO

Encuestas de    
seguimiento

Llenado del 
formulario de 

proyecto
(brief )

Análisis de         
requerimientos

Kick-off con 
Empresa y 
Alumnos

Plan de 
acción de     

Project Manager
(alumno)

Presentación   
a mentor y    

expertos
Retroalimentacion y 

cambios

Realización   
de cambios 
solicitados

Presentación final 
con entregables a 

Consejo Consultivo 
y Empresa

Presentación 
ejecutiva al 

cliente
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CONSIDERACIONES

• CARTA DE 
CONFIDENCIALIDAD CON LA 
EMPRESA

• CARTA DE COMPROMISO 
SOBRE EL DESARROLLO Y 
COMPLETAR LOS PROYECTOS

• CARTA DE CESIÓN DE 
DERECHOS A LA COMPAÑÍA 
(SE AGRADECE A LA EMPRESA, GENERAR UNA 
CARTA Y/O CONSTANCIA CON BASE AL 
PROYECTO RELACIONADO AL PROJECT 
MANAGER)



CONSIDERACIONES

Casos de Éxito

INVESTIGACIÓN DE MERCADO, MARKET SHARE, PLAN DE NEGOCIO,                  
ESTRATEGIAS Y CONCEPTOS DE PUBLICIDAD, COMUNICACIÓN Y CRECIMIENTO 

DEL NEGOCIO, ESTRATEGIA DIGITAL, DISEÑO, CAMPAÑAS PUBLICITARIAS.



¡GRACIAS!

IBERO Consultores Estratégicos

ice.ibero.mx

@IBERO_CE

consultores.estrategicos@ibero.mx


